Convocatoria

Barcelona

Del 6 al 10 de Junio 2016
Lugar de celebracion:

Sede de la Barcelona School of
Management—Universidad
Pompeu Fabra

Direccion:

C/ Balmes, 132

08008 Barcelona
Inscripciones a las becas:

formulario de la solicitud

www.fundaciongasnaturalfenosa.org

primeraexportacionfgnf@gasnatu
ralfenosa.com

La participacion es gratuita,
previa inscripcion, hasta comple-
tar el aforo de la sala.

programa

primera
exportacion

Beca Primera
Exportacion
PYMES 2016

La Fundacion Gas Natural a travées
de su Programa Primera
Exportacion invita a Empresarios
PYME vy a profesionales
independientes espaholes, de
cualquier sector, a postular a una
de las 15 becas de formacion en
la sede de la Barcelona School of
Management de la Universidad
Pompeu Fabra.

Las clases se impartiran del
lunes 06 al viernes 10 de junio
de 2016

Esta invitacion es de caracter
multisectorial y tiene por objeto
contribuir de manera
determinante a la formacion de
los empresarios PYME,
profesionales independientes y
autonomos en las bases para el
lanzamiento y consolidacion de
las PYMES en el mercado
internacional.

La beca de capacitacion consiste
en participar de un curso de nivel
postgrado en negocios interna-
cionales impartido por los
profesionales de los postgrados
en gestion e internacionalizacion
de la Barcelona School of
Management de la Universidad
Pompeu Fabra de Barcelona.

fundacién f’/
gasNatural ~
fenosa

Los 15 becados espaholes com-

partiran aula con los 15 becados

argentinos , afianzando su red de
contactos internacionales.

La formacion es becada 100%
para aquellos que sean seleccio-
nados sin incluir otros gastos
como el hospedaje, la manuten-
cion o los viajes, que corren a
cargo de cada participante.

Las candidaturas seran evaluadas
a partir de la informacion suminis-
trada y comunicado el fallo.

Condiciones

1.Ser empresarios y directivos
PYME, profesionales indepen-
dientes y autbnomos espanoles,
de cualquier sector.

2.Cumplimentar, firmar el formula-
rio de la solicitud y enviarlo a
primeraexportacionfgnf@
gasnaturalfenosa.com

3.Presentar la solicitud antes del
16 de mayo de 2016.

4.Comprometerse a aprovechar la
beca vy, en caso de impedimen-
to, informar de inmediato.



http://www.fundaciongasnaturalfenosa.org/wp-content/uploads/2016/04/Formulario-de-Solicitud-de-Beca-2016-1.pdf
http://www.fundaciongasnaturalfenosa.org/actividades/?filtering=1&filter_ev_tematicas=115
mailto:primeraexportacionfgnf@gasnaturalfenosa.com?subject=Inscripcion%20Seminario%20de%20Ciudad%20Real%2010-02-2017
mailto:primeraexportacionfgnf@gasnaturalfenosa.com?subject=Inscripcion%20Seminario%20de%20Ciudad%20Real%2010-02-2017
http://www.fundaciongasnaturalfenosa.org/wp-content/uploads/2016/04/Formulario-de-Solicitud-de-Beca-2016-1.pdf
http://www.fundaciongasnaturalfenosa.org/wp-content/uploads/2016/04/Formulario-de-Solicitud-de-Beca-2016-1.pdf
mailto:primeraexportacionfgnf@gasnaturalfenosa.com
mailto:primeraexportacionfgnf@gasnaturalfenosa.com

FECHA LIMITE DE PRESENTA-
CION DE CANDIDATURAS:
16 de mayo de 2016

FECHA DE NOTIFICACION A
LOS BECADOS:
26 de mayo de 2016

Se entregara un certificado oficial
emitido por el Barcelona School
of Management—Universidad
Pompeu Fabra que acredite la
participacion y superacion de la
formacion.

Coordinadores:

D. Emilio Segura - Director Ejecu-
tivo del Programa Primera Expor-
tacion.

Dr. Carles Murillo Fort - Barce-
lona School of Management—
Universidad Pompeu Fabra.

*Programa provisional sujeto a
cambios

LUNES, 6 de Junio *

El comercio internacional en un
ambiente de crisis. En busca de
oportunidades en un entorno ad-
Verso

Profesor: Enriqgue Schonberg

Las dos Ultimas décadas han sido
testimonio de grandes convulsiones
en los mercados internacionales. Los
efectos de la revolucion tecnologica
han estado seguidos de una de las
crisis economicas de mayor calado.
La crisis actual es la crisis de la globa-
lizacion y, en este sentido, sus cau-
sas y efectos sacuden practicamente
a todas las economias y, en conse-
cuencia a la inmensa mayoria de los
ciudadanos del mundo. Las explica-
ciones de la situacion en la que vive
hoy en dia el mundo globalizado son
variadas. Las comparaciones con las
anteriores grandes crisis son diversas
y plurales, mientras que sus repercu-
siones y senda de recuperacion estan
todavia en una nebulosa dificilmente
analizable. Hay quien sostiene que el
comercio internacional es una de las
principales victimas de esta crisis
economica vy financiera, mientras que
por otro lado el analisis de las posibili-
dades de crecimiento y supervivencia
de las empresas esta intimamente
relacionado con las decisiones de
internacionalizacion tomadas en el
pasado.

El enfoque basado en la lectura de
los indicadores de movimientos de
mercancias y de capitales permite
extraer algunas lecciones de la crisis
que permiten orientar las politicas
empresariales, bajo el supuesto, pro-
bado empiricamente, de que las em-
presas exportadoras distribuyen me-
jor los riesgos economicos vy financie-
ros y, en definitiva, acaban resultando
ser mas eficientes y perdurables en
el tiempo.

Horario:
09:00-13.30 h
15:00-17:30 h

MARTES, 7 de Junio *

Globalizacion de mercados, vy de
necesidades?

Profesora: Judith Mata

Debatimos cual es el mejor modo de
“subirnos al carro” de la internaciona-
lizacion en el entorno actual, extrema-
damente dinamico, con cambio de
posiciones de los paises, con una
demanda energética creciente y una
gestion empresarial con gran presion
del corto plazo. Como ser los elegi-
dos en este entorno de sobreoferta
con gran competencia, algunas nue-
vas tendencias proteccionistas, con
informacion y unos consumidores
cada vez mas exigentes que recla-
man ofertas mas personalizadas.

Surge la polémica: smercados globa-
les... y también las necesidades?,
;qué peso tiene nuestra marca pais?,
;cual es el tamano real del mercado
global para nuestra empresa?,
;estandarizar o adaptar nuestros pro-
ductos en los distintos mercados?,
;qué formas de entrada son mas con-
venientes? o shasta qué punto es
rentable adaptarnos a la idiosincrasia
de cada mercado?. Veamos la globali-
zacion como un aumento cuantitativo
del mercado con el que elegimos un
grado de riesgo y compromiso de
recursos segun sea la forma de entra-
da, el enfoque comercial y el nivel de
diversificacion que elijamos. Actue-
mMOos con marcas internacionales man-
teniendo identidades locales para
competir en un entorno de sobreofer-
ta.

Horario:
09:00-13.30 h
15:00-17:30 h



MIERCOLES, 8 de Junio *

Aproximacion instrumental al
marketing digital

Profesor: Manel Vericat

La empresa ha incursionado de
manera decidida en el entorno
digital a partir de la existencia de
la web 2.0. Desde la perspectiva
del marketing, la empresa se pre-
gunta como es el perfil de su au-
diencia en internet y cuales son
las posibilidades de uso en la pe-
queha y mediana empresa de las
redes sociales, blogs, wikis, co-
munidades virtuales y redes para
compartir imagenes y videos.
Este panorama también ha gene-
rado toda un nuevo perfil de pro-
fesionales 2.0: community mana-
gers, tecnicos SEM y Seo,
ademas del social media marke-
ting y los responsables del trafico
online, gestores de contenidos,
etc. En estas sesiones de clase
se combinan los elementos ins-
trumentales, para la empresa en
el ambito digital (implementacion
de Google Analytics, Google Ad-
words, cloud computing, entre
otros), con el analisis de casos de
exito con el uso de apps y dispo-
sitivos moviles, videos online e
interactivos, geolocalizacion y
tiendas virtuales.

Horario:
09:00 -13:30h.
15:00 -17:30h

JUEVES, 9 de Junio *

Negociacion Internacional

Profesor: José Luis Marin

Los procesos de negociacion en el
ambito internacional suelen tener
componentes mas complejos, que
cuando solo se realizan dentro de las
fronteras de nuestro pais. En esta
sesion conoceremos los principales
aspectos que son claves para llevar a
cabo una negociacion internacional y
lo pondremos en préactica a traves de
una simulacion multicultural. Asi mis-
mo revisaremos los nuevos modelos
de internacionalizacion de las empre-
sas, que rompen con los paradigmas
tradicionales de internacionalizacion.

Horario:
09:00 -13:30h
15:00 -17:30h

VIERNES, 10 de Junio *

09:00 -11:15h.

Ponencia final a cargo de D. Emilio
Segura, Director Ejecutivo del Pro-
grama Primera Exportacion en Es-
paha

11:30-12:30h
Sesion de clausura y entrega de
certificaciones

12:30-14:00h
Visita al Museo del Gas

14:00 -14:15h
Rueda de prensa

14:15-15:30h
Cocktail almuerzo vy fin de acto

TODAS LAS SESIONES LECTIVAS
SE REALIZAN EN LA SEDE DE LA
BARCELONA SCHOOL OF MANA-
GEMENT-UNIVERSIDAD POMPEU
FABRA -UPC (C/Balmes, 132) -
(Aula a confirmar), EXCEPTO LA
SESION DEL VIERNES QUE SE
REALIZARA EN LA SEDE DE LA
FUNDACION GAS NATURAL FE-
NOSA (Placa del Gas, 8 Sabadell)



